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RESUMEN PROFESIONAL

Ingeniero Civil Químico, titulado de la Universidad Federico Santa María, con 12 años de experiencia laboral en empresa multinacional del rubro químico, con desarrollo en las áreas de Evaluación de Proyectos; Ventas como Líder de Negocios e Ingeniero de Negocios; Seis Sigma como Black Belt especialista liderando el área de productividad y mejora continua de compañía; Logística y Distribución como Jefe de Distribución encargado de las operaciones de transporte de la compañía.
 
Formación en Seis Sigma (certificación Black Belt) realizada en empresa White Martins de Brasil; así como formación como Auditor Interno ISO 9001:2008


EXPERIENCIA PROFESIONAL

Praxair Chile Ltda.                              Santiago                                 2013    a      2015
Ingeniero Negocios Industriales

Responsable a nivel nacional de áreas  especializadas de la compañía, desarrollando de nuevos negocios industriales y dando soporte a los ingenieros de mercado de la empresa en las sucursales del país 

· Negocié las principales cuentas comerciales de Helio Líquido de la compañía, permitiendo llegar al plan anual de ventas en volumen como facturación (MUS$ 900).
· Evalué proyecto de implementación de planta de llenado de óxido nitroso (MUS$ 500); permitiendo con su instalación bajar los costos de este producto en un 50%.


Praxair Chile Ltda.                       Santiago                                       2010    a       2013
Black Belt - Especialista Productividad (Lean Six Sigma) / Supply Planning

Responsable de la dirección del área de Productividad y Seis Sigma de la compañía como Black Belt; con reporte a la Gerencia General (Chile) y a la Gerencia Productividad de Países Hispánicos (Brasil).

Responsable del área Supply Planning; por el planeamiento estratégico de abastecimiento de productos importados de alto impacto para la operación comercial;  reportando a la Gerencia de Negocios On Site & Industrial (Chile).

· Direcioné el trabajo de los Green Belt de la empresa (6), en la implementación de nuevos proyectos de alto impacto en áreas de distribución y producción, permitiendo llegar a los planes anuales de la compañía de ahorros sobre MM US$ 1.
· Implementé sistema de round trip, para la comercialización de Gases BAR97 que son requeridos en las Plantas de Revisión Técnica, para dar cumplimiento a la norma de emisiones NO, HC y CO en vehículos en uso. 




Praxair Chile Ltda.                              Santiago                        			2010
Jefe de Distribución

Responsable de las operaciones de logística y distribución de la compañía,  pudiendo destacar:
· Gestión con las empresas tercerizadas encargadas de los transportes de los productos en estado líquidos y packaged.
· Control  de indicadores (KPI) como: costos, kilometrajes, seguridad, volúmenes entregados.



Praxair Chile Ltda.                              Santiago                            2006        a        2010
Black Belt/Líder Negocios Zona Norte

Encargado del área de Mejora Continua o Productividad de la compañía,  con reporte al Gerente General del país y al Gerente de Productividad de Países Hispánicos Sur White Martins-

Líder de negocios de Zona Norte, con base en la ciudad de Antofagasta.

· Organicé en Chile entrenamiento de Seis Sigma de Praxair, para la formación Green Belt, contando con la participación de 6 países de Sudamérica, logrando la formación de 30 profesionales como Green Belt. 
· Inicié el desarrollo de la nueva sucursal de la compañía en la ciudad  de Antofagasta; logrando el el cierre de los primeros negocios en la ciudad de Antofagasta, con facturación anual de U$S 100,000 anuales.

Praxair Chile Ltda.                              Santiago                            2003      a          2006
KAM Área Gases Especiales

Responsable del área comercial de gases especiales, del mantenimiento de grandes cuentas y fidelización de nuevos clientes y existentes, dentro de mis funciones se pueden destacar:
· Desarrollo de nuevas líneas de negocios, para clientes de empresas de alimentos, metalúrgicas y de plantas de revisión técnicas. Cierre de negocios por un valor aproximado de U$S 800,000 anuales 

EDUCACIÓN
Universidad Técnica Federico Santa María  
Ingeniería Civil Química 1993 - 2002
Enseñanza Media
Instituto O´Higgins de Rancagua 1989 - 1992


OTROS CONOCIMIENTOS 
SEMINARIOS Y CURSOS DE CAPACITACION

AÑO 2015:	Curso “Interpretación y Análisis del Sistema de Gestión de Calidad ISO 9001:2008”; Bureau Veritas.
AÑO 2015:	Curso “Administración de Contratos”; Portal Minero. 
AÑO 2012:	Seminario Sistema Gestión Estratégica en Operaciones; William Davidson Institute (At the University of Michigan), SEMINARIUM.  
AÑO 2012:	Curso Auditor Interno en el Sistema de Gestión de Calidad ISO 9001:2008; Bureau  Veritas Chile; (Código Sence 1237767446)
AÑO 2010: 	Trainer Capacitación; “Excel con Macros Nivel Avanzado” (Código Sence 123783304)
AÑO 2006: 	White Martins, “Curso SixSigma – Black Belt”, Rio Janeiro-Brasil.
AÑO 2004: 	White Martins, “Encuentro de Gerentes de Desarrollo y Negocios de White Martins”, Sao Paulo-Brasil  / White Martins, “Entrenamiento Soluciones en Salud”, Brasil
AÑO 2003: 	Praxair Argentina; “Capacitación Gases Especiales”, Buenos Aires–Argentina.


IDIOMAS
Español:  	Nativo
Inglés:  	Estudios en Tronwell; certificación TOIC.
COMPUTACION
Office:	Manejo Word, Power Point  a nivel de usuario, Excel nivel avanzado


DATOS PERSONALES
Fecha de Nacimiento: 	18 de Julio 1975
RUT:	8.786.147-3	
Nacionalidad: 	Chilena 
Actividades:	Lectura, cine, deportes, etc.
